CURSO
ADMINISTRACION, NEGOCIACION

Y VENTA DE PROYECTOS DEPORTIVOS

Modalidad Autogestivo




dia

CURSO

ADMINISTRACION, NEGOCIACION
Y VENTA DE PROYECTOS DEPORTIVOS

E Duracion del Curso
15 horas

O Perfil del Participante

Este curso estd dirigido a aquellas personas que estdn interesadas en el
desarrollo de proyectos deportivos en todas sus fases: disefio,
organizacion, financiamiento y comercializacion.

-(:)- Objetivo

El estudiante determinard como se constituye el factor humano, desde el
proceso de planeacién hasta su integracion para detectar las
necesidades organizacionales y del contexto laboral actual.

Programa Formativo

- Introduccién a la administracion de proyectos
- Organizacién del proyecto

- Recursos humanos

- Tiempos y costos del proyecto

- Evaluacién del proyecto

- Negociacién en los deportes

- Venta de proyectos deportivos

E Recursos de Aprendizaje

- Videos explicativos
- Material interactivo

« Material de lectura

4= Conoce mds en 4= Mds informacion
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